
企业网络营销整体解决
方案高级研修班
【研修背景】
一、互联网营销趋势
2018年11月12日零时，阿里巴巴的数据显示，11月11日全天，2018天猫双11全球狂欢节总交易额（GMV）达到2135亿元人民币。与2017年双11的交易额1682亿元相比，增长了26.93%。这是十年前2009年双11的交易额5000万的4270倍。
二、传统 企业营销困局
严峻的外部环境制约：整体世界经济格局趋向贸易保护主义，未来经济发展存在很多不确定性，企业的战略与世界经济不确定性相悖；
经营理念的同质化：最早表现为利润率的下降，然后是收入增长或者维持变得困难，最后发生现金流障碍，问题趋向严重化；
要素成本升高：企业的原材料成本、劳动力成本大幅上升,使出口企业的盈利能力和效益水平受到较大影响；

消费需求升级：随着中国中产阶级从2016年23%占比逐步提升，消费需求升级和消费个性化不断涌现，捕捉消费者需求趋势更加困难；
营销渠道可控性越来越差：随着互联网信息传播速度越来越快，前期靠信息不对称获取企业利润的模式逐步不再适应；与此同时，对渠道从以前的管理思维逐渐在转变为合作思维；

营销思维与团队更难组建：从90后人群逐步步入职场，营销团队组建与营销思维力出一孔的管理越来越难；传统营销模式无论在企业外部还是在企业内部，都必须进行营销升级和采取新营销模式，才能更好的助力企业不断发展壮大。
【研修目的】
采用创新企业发展模式，构建新经济下的企业营销模型，重新审视原有产品企划流程-重新定义产品价值，为企业搭建一体化渠道模型-迎合o2o走势之道，能够适应互联网快速变化节奏-提升企业营销速率，同时合理利用国家同时合理利用国家税收政策-合理规划企业资金使用收益，改革营销团队文化-组建合伙制营销团队，通过系统的课程学习使企业家能够拥有修身养性齐家治国平天下的智慧。
【课程价值】
专注：学术大师精心授课，专注新营销领域，理论与实战相结合，为企业转型发展助力；
专修：一个新营销，九个细分主题；使企业家全面学习；
专长：教学相长，以学会友，相互切磋、相互交流，相互分享。
【招生对象】营销总监、市场总监、对营销市场宣传方法和技巧感兴趣的民营企业中高层管理者。

【课程安排】拟安排以下主要课程。具体授课以实际安排为准。
第一模块：互联网营销策略与媒体传播
1.互联网思维                        3.互联网传播的新生态新观念新政策
2.传统企业网络营销业绩倍增          4. 互联网企业转型与升级
　
第二模块：新媒体营销              
1.微信营销十大模式                  3.微信公众号平台打造 
2.抖音，微视等视频营销              4.微博营销

第三模块：粉丝经济与社群管理
1.粉丝经济营销                      3.粉丝经济的成功案例
2.粉丝经济模式                      4.微商社群模式设计社群解决方案

第四模块：企业网红营销策略与众筹
1.网红经济营销趋势                  3.众筹商业模式设计
2.网红直播红利时代                  4.互联网产品众筹思路设计

第五模块：电商平台
1.智慧电商建设              3.国内外电子商务发展现状及未来趋势
2. 互联网跨境电商           4.移动互联网时代给企业带来的机遇与挑战
第六模块：互联网虎狼之师之崛起--互联网营销团队建设
1.打造互联网营销巅峰团队            3.人才选育留用
2.互联网营销团队管理者个人魅力提升  4.互联网营销团队求生之旅

第七模块：名企考察及互联网企业经典案例研讨
1. 京东、小米等知名企业考察          3.分享经济与共享经济
2. 互联网微商经典案例研讨            4.互联网大咖云集分享


【师资介绍】拟安排以下部分老师，具体授课以实际安排为准：
刘文高：中国第一淘宝村，青岩刘淘宝村创始人
黎科峰：京东集团副总裁，京东商城技术委员会主席
蒋  凡：阿里巴巴淘宝总裁，友盟创始人
杨孝文：自媒体公社联合创始人，腾讯腾云智库成员，中国互联网协会特邀专家，中国十大名博联合会会长，广电总局进口音像评审专家，北京新闻议政论坛评论。
周建波:北京大学经济学院教授、博士生导师
张亚光: 北京大学经济学院副院长、博士生导师
李继东：中国传媒大学国家传播创新研究中心研究员，传播学博士、博士生导师、澳门科技大学访问教授
陶  陶：安陶集团董事长A.T安陶创始人，中国电子商会微商专委会副会长，荣获中央电视台（商业传奇）2014年度新锐人物大奖，2015年度中国时尚权利榜年度风尚人物大奖，2016年度获得亚洲品牌十大杰出女性，曾两次受邀牛津中国论坛，在牛津大学演讲
刘东明：担任腾讯智慧营销研究院专家、新浪内容营销奖评、搜狐营销堂专家、网易中国汽车数字营销总评榜评委、淘宝创想营销盛典评委、酒仙网品牌专家顾问团顾问
沈宇庭：中科院博士、香港-众筹中国控股有限公司董事长、北大EDP台湾上市委员会理事长、台湾金融交易安全协会常务监事
【学制一年】每2月上课一次，每次集中授课2-3天，一共5次课程。
【上课地点】北京及名企
【学费标准】培训学费：￥19800/人/期，上课期间食宿及其它费用自理。
 
【报名流程】
填写报名表 →缴纳学费 → 发入学通知书 → 报到入学
◆ 申请报名：申请者可通过电话索要报名表报名，报名表格复印有效。
报名表填写后请用电子邮件发送，并同时准备报名材料和照片，包括本人身份证、学历证明及交费单据复印件、四张证件照片（1寸和2寸照片各两张，照片背面写明姓名）。
◆ 确认回访：经审查合格者，发“交费须知”。
◆ 缴纳学费：学员收到“交费须知”后，按要求交纳全部学费。
◆ 入学通知：学员交纳学费到账后，将按照规定发放入学通知书。
【联系方式】
联系人：李老师 
联系电话：18911736083 
[bookmark: _GoBack]微信账号：L18911736083   
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